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auténtica Gurú del lujo en 
españa, acaba de celebrar el primer 
aniversario de Su canal de televisión 
online para multimillonarios.
J o r g e  V e n t u r a

“Mi único lema   
 es luchar”

¿cuándo fijó la vista en el negocio inmobiliario de lujo? 

Desde pequeña deseaba ser agente de Bolsa, así que mi pri-
mer destino fue Wall Street. Una vez ahí cambie de opinión. 
Rápidamente reconocí el potencial de este sector y aproxi-

madamente un año después decidí abrir mi propia inmobiliaria en 
Puerto Banús.

¿se Encontró con muchas barreras en este negocio?

Ninguna digna de mención. Trabajo duro, los siete días de la se-
mana (y se me quedan cortos). Pero soy muy joven y me lo puedo 
permitir, dispuesta a comerme el mundo. Éste es uno de los lemas 
que mejor me está funcionando en mi negocio.

¿De dónde nace la iniciativa de www.theresabernabe.tv? 

Es el primer canal de televisión en Internet para multimillonarios, 
un instrumento inigualable que nació de la necesidad con la que 
me encontraba cada vez que un cliente extranjero quería informa-
ción adicional de una villa. Una vez ideado el sistema y, sabiendo 
que el público al que iba dirigido tenía un poder adquisitivo tan 
alto, pensé en crear un canal dedicado por completo a este sector.

¿Cuál es el balance que hace de su primer aniversario?

El interés que ha despertado ha sido impresionante. Ha sido una 
experiencia fabulosa. Tenemos visitas y correos de los sitios más 
recónditos. La edad de nuestros clientes varía, normalmente mayo-
res de 40 años, aunque cada vez hay más jóvenes millonarios. Me 
llena de orgullo ver cómo este medio crece día tras día.

¿Qué es lo fundamental en su relación con los clientes? 

Mis principios son la cercanía, el respeto, la profesionalidad y la 
transparencia. Suele sorprenderles que cuando llegan a mi empresa 
también les atiendo y les aconsejo yo. Tengo la suerte de decir que 
la mayoría acaban siendo amigos.

¿Tiene previsto impulsar otras iniciativas semejantes?

Soy demasiado inquieta, algo necesario en un negocio como éste. 
La innovación es fundamental. Dentro de unos meses vamos a lan-
zar el primer canal de televisión para el sector inmobiliario inter-
nacional y ya estamos preparando los primeros premios al lujo (TB 
Awards) para dentro de un año. Pero todo a su tiempo. Le puedo 
asegurar que vamos a seguir haciendo historia en este campo.

¿dónde tiene establecido su hogar?

En La Costa del Sol, mi paraíso. Poseemos un clima fuera de lo co-
mún y estamos al nivel de St. Tropez, con las marcas más exclusivas 
en Puerto Banús en una distancia de 100 m. Somos la única cuidad 
en España con una tienda de Chloé. Las infraestucturas del ocio del 
lujo que poseemos aquí son difíciles de igualar.

Theresa bernabé

lujo a la carta  

Con una extensa y selecta 
cartera de propiedades, la 
agencia de Theresa Bernabé 
–con sede en Marbe-
lla– ofrece, entre otras, la 
casa más cara del mundo. Su 
última propuesta: submari-
nos personales disponibles 
para alquilar.
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