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La reina de las casas de lujo, Theresa Bernabé,

presenta lo mas exclusivo. paginas centrales
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53 detenidos

&
por pornografia
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infantil
PEDOFILIA. Policia Nacional y
Guardia Civil han asestado el ma-
yor golpe policial en Espafia a la
pornografia infantil. En total han
sido detenidas 53 personas en
dos operaciones llevadas a cabo
en diversas comunidades. Cuatro
arrestados residen en Catalunya
y hasta ocho domicilios fueron
registrados en Barcelona. Y hay

mds de 1.000 involucrados en to-
do el mundo. P 06

Uno de los videos incautados.

Estadistica/ _
¢Tienes sueno?

Las mujeres disfrutan de menos
horas de suefio que los hombres.
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FUENTE: TimesOnline
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Los jovenes pasan

del mando al raton

Navegan mas que los adultos, ven menos tele y leen poco

cuttura. Los hdbitos culturales de
los jévenes pasan cada vez mds
por los hilos de Internet. Un estu-
dio realizado en Catalunya, Va-

lencia y las islas Baleares sefiala
que jovenes y adultos dedican el
mismo tiempo al consumo de
medios de comunicacion, 4,6 ho-

ras al dia. Sin embargo, la princi-
pal diferencia entre ellos es que
los menores de 25 afios destinan
40 minutos menos de media a

los soportes tradicionales (dia-
rios, radio y televisién), un tiem-
po que utilizan para navegar por
Internet. P17

3.000 alumnes
posen pau dins
de les aules
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Varios operarios en una de las vias de Cercanias afectadas por los corrimientos de tierra, ayer.

Prisas por llegar a Sants

INFRAESTRUCTURAS. Otros dos corri-
mientos de tierras en Bellvitge (y
van cinco en 15 dias) provocaron
ayer nuevos retrasos y cortes en
Cercanias. El socavén se produjo

en la misma zona donde se abri6
otro el pasado lunes y, al parecer,
se debi6 a las lluvias caidas duran-
te la noche del martes. La oposi-
cién acusa a los responsables de

Fomento de actuar con prisas pa-
ra tener el AVE a punto en diciem-
bre. Zapatero lo niega.

Continua leyendo en pagina 04»

PELEITE] OLHEIH'IV/E-:H



Administrator
Rectangle


metro

Jueves 18 de octubre de 2007

14 entrevista
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‘Metro’ entrevista Theresa Bernabé, agente inmobiliaria de casas de lujo

“En nuestro negocio jamas
damos un ‘no’ por respuesta”

Aunque siempre sofi6 con
ser corredora de bolsa, una
pequefa incursiéon en el
sector inmobiliario le hizo
cambiar de opinién. There-
sa Bernabé es, como algu-
nos la apodan, la reina del
lujo. Y no es para menos.
Dirige, entre otros nego-
cios relacionados con pro-
ductos de alto standing, una
inmobiliaria dedicada a las
mansiones y villas de gran
lujo.

{C6mo y cudndo comenzé
en el negocio?

Tras estudiar Econémicas,
mi primer destino fue
‘Wall Street. Una vez alli, y
tras conocer varias empre-
sas del sector inmobiliario,
cambié de profesién. Rdpi-
damente, reconoci el
potencial de este sector,
imaginé la cantidad de
gente interesante que se
puede conocer y las viven-
cias que me podian apor-
tar.

¢Por qué vende casas de
gran lujo?

Me afiancé en el mercado
del lujo debido a los
contactos que poseia. Los
clientes querian un servi-
cio mds especializado. En-
contraban en mi empresa,
ademds de una estupenda
propiedad que les permitia
llevar su estilo de vida,
principios muy importan-
tes como la cercania, el
respeto, la profesionalidad
y la transparencia.

¢Cual ha sido
el propieta-
rio mas
exigente?
Un cliente
nuestro,
gran se-
guidor
del
mun-
do

del motor, nos pidi6 una
propiedad con gasolinera
propia. En nuestro
negocio, no existe el no,
por lo que ese cliente aho-
ra disfruta de sus 15 gara-
jes y de su surtidor con
5.000 litros de diésel y
5.000 de gasolina.

¢Ha habido alguna casa
que le llamase
especialmente la
atencién?

La propiedad de la pregun-
ta anterior me llamé mu-
cho mi atencién. Pero es
un negocio tan variado
que a cada hora te
sorprende.

Vende en diferentes pai-
ses. ¢Los gustos de los
compradores varian mu-
cho? ;Y el sistema de ven-
ta?

El cliente de Theresa Ber-
nabé SL no tiene perfil fijo.
Puede ser un caballero con
traje y corbata o un
empresario con ropa infor-
mal. No existe un perfil
Gnico ni en

los

Theresa Bernabé
Negocio: Abrié su primera
inmobiliaria con 24 afios.
Logros: Ha creado el Unico canal de televi-
sion dedicado al lujo.
Curiosidades: Posee propiedades por valor de 10
millones de euros que ya tiene alquiladas, por sema-
nas o meses, hasta 2009.

gustos ni en las ventas. Ca-
da pais tiene sus reglas en
el sector inmobiliario, pe-
r0 cada vez es mds estdn-
dar.

¢Podria decirme qué pais
es el mas apropiado para
invertir en vivienda?

No podria generalizar tan-
to. Cada cliente es asesora-
do segtin el capital que de-
sea invertir, zona de
influencia, tipo de rentabi-
lidad que busca,

incentivos fiscales, riesgo
que quiera correr,... Son
tantos factores que consi-
derar que se necesita estu-
diar cada caso en profundi-
dad para poder asesorar al
inversor. Cada proyecto de
inversién es tinico. La prin-
cipal aportacién de la glo-
balizacién viene dada al
aprovechar las oportunida-
des existentes que brindan
los ciclos inmobiliarios de
las distintas dreas geografi-
cas del mundo.

¢Cuales son para usted
los criterios que elevan el
precio de una vivienda?
Sin duda, para mi los crite-
rios mds importantes para
invertir en un inmueble
son la localizacién y la ca-
lidad de la construccién.
Una ubicacién excepcional
es lo primero que buscan
los clientes con alto poder
adquisitivo, ya que esos
enclaves ofrecen unas in-
fraestructuras acordes
con el gasto realiza-
do en la vivien-
da. Invertir
en prime, es
decir, en
las zonas
o mds emblemd-
ticas de las ciu-
dades, es una
garantia de éxi-
iy to. Es también
de suma impor-
tancia invertir
en mercados in-
mobiliarios sen-
cillos y trans-
parentes,
lo que da

—

Los criterios basicos para invertir en un inmueble son la localizacion y la calidad de la construccion.

prador que pretende gas-
tar estas significantes
cuantias.

Sus clientes, ;compran
por necesidad o como in-
version?

No existe nada estindar en
este negocio, aunque si es
cierto que ambas compras
estdn ligadas, es decir, mis
clientes normalmente
compran una propiedad
para disfrutarla con su fa-
milia, pero siempre es im-

portante para ellos y para
nosotros que la compra
que realicen sea una bue-
na inversion.

{Qué opina de los precios
que se estan alcanzando
en el mercado?

Como cualquier mercado,
existe de todo, existen pro-
piedades que estdn sobre-
valoradas y existen muy
buenas oportunidades de
negocio. Pienso que es pri-
mordial que se busque una

inmobiliaria competente,
con buenas referencias, y
con buena reputacién.
Nosotros, los agentes
inmobiliarios, tenemos la
experiencia necesaria para
reconocer una buena
inversion, pero también
para reconocer una mala.
Estudiamos influencias,
zonas, planes urbanisticos,
etc. para proporcionar el
mds alto nivel de informa-
cién posible al cliente.
MARIAMA AMARZAGUIO
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